Blackwell

TUTORIAL

¢COMO GENERAR MAYOR VALOR DE
NEGOCIO CON LA VALIDACION A TRAVES
DE MEDIOS NACIONALES?

LO QUE NO SE COMUNICA, NO EXISTE.




« PAGINA WEB

Principal sitio de consulta para
clientes o competencia.

Compartir la referencia del
statement que el medio hizo de
nuestra marca, acompanado del
logo del medio de comunicacion, de
esta forma validamos que un
referente nacional nos posiciona
como lideres en el sector vy
fortalecemos nuestras operaciones.

éiéckwell es la firma

especializada en el

incremento de ventas
a través del Social Proof.

< EL ECONOMISTA
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Blackwell

Blackwell

“Es la firma especializada en_
el incremento de ventas a través
del PR en medios de comunicacion’

’

& ELFINANCIERO

s

Historia

Para proteger y crecer sus ventas, las grandes empresas y sus lideres Es por eso que en 2010 Blackwell- Strategy nace para ser el puente
necesitan siempre cuidar suimagen en los medios de comunicacion. Sin  estrategico entre las mejores corporaciones y los medios mas
embargo, la industria de los medios es compleja de navegar, con grandes importantes de comunicacion, brindando el mejor servicio del mercado,
barreras de entrada y con riesgos asociados a la naturaleza de su una experiencia predecible y una velocidad de respuesta inigualable.
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II O A P A R T A D 0 D E P R E N S A Blackwell no
APARTADO DE PRENSA
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Dentro de la pagina web, debemos crear un apartado de
“Prensa” o “Comunicacion”.

r

Aqul es donde se colocaran todas las publicaciones de la | o= W)
marca como logros, alianzas estratégicas, diferenciadores
del mercado , entre otras. El Economista El Financiero Bloomberg

Blackwell Strategy es la firma especializada en el Blackwell es la firma especializada en el incremento de Social proof, herramienta para incrementar hasta en
incremento de ventas a través del PR... ventas a través del Social Proof.... 300% los cierres de venta. Fuente: Bloomberg

Leer mas Leer mas Leer mas

Esto ayudara a que cualquier cliente potencial, valide la
informacion que hay sobre la empresa y con ello aumentar
la confianza para cerrar un trato, solicitar informacion o
convertirse en socio.

@FL ECONOMISTA Blackwell Strategy incrementa la credibilidad de las empresa...

Bloomberg
Businessweek

¥

Blaci kwell

€ EL ECONGMISTA

=== Si 80 por ciento de las ventas vienen por recomendacion, hay un i g | Sholil et hfdm;’lema para incrementar hasta
Blackwell Strategy incrementa la Y =problema de ventas: Blackwell Strategy | L T o a8 T e

] o7 S € La firma especializada en el incremento de ventas asegura que, las recomendaciones hablan de un gran servicio al cliente y
Credlbﬂldad de laS empresas para /\" L9 ” w de clientes satisfechos, pero que también representa la carencia de una estrategia para atraer nuevos clientes.
elevar sus ventas

Llega a Monterrey el primer
o vuelo de Viva Aerobus
proveniente del ATFA




III o Incorporar estos contenidos dentro de los mails que se envian a

clientes, socios estrategicos o futuros inversionistas contribuye

I 4
s 0 c I 0 S E S T R AT E G I c 0 S a fidelizar a los clientes, ya que se sienten respaldados por una
empresa de exito.

(). Buscar en el correo elac

Credijusto

CREDIJUSTO BUSCA ATENDER
NECESIDADES DEL SECTOR DE
AGRONEGOCIOS

MILENIO

Credijusto

CREDIJUSTO BUSCA ATENDER
NECESIDADES DEL SECTOR DE
AGRONEGOCIOS

Credijusto

CREDIJUSTO BUSCA ATENDER
NECESIDADES DEL SECTOR DE
AGRONEGOCIOS

MILENIO

.Cre’:_ldito en l.in.éa;para empresas qu‘e'
- desean fortalecer su operacion

. -
s negocios enlMExico accedan a un

. financjomientoempresarial.
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Comenzar mi selicitud

MILENIO
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Crédito en linea para empregas que
_desean fortalecer su opera’@én :
* U‘.u'm)n_'i'%%gm fegocios nnm)uco Sccedaat
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Crédito de hasta Pagos en hasta Tasa de interés

Requisitos para solicitar tu crédito empresarial

Tanamos fismon rhcoed nam daste una ofecta inicial

Enviar 3 A @6 AD 7




Mensaje nuevo

LaHaus

“LA HAUS: TRANSFORMA LA INDUSTRIA DE
COMPRA DE VIVIENDA NUEVA EN
LATINOAMERICA.

Forbes LaHaus

LaHaus No es solo encontrar una casa LA HAUS: TRANSFORMA LA INDUSTRIA DE
LA HAUS: TRANSFORMA LA INDUSTRIA DE frece I W ont ot " COM PRA DE VIV'EN‘ DA NUEVA EN
COMPRA DE VIVIENDA NUEVA EN - R LATINOAMERICA.

£Quieres calculor E I. dite Pusdes ser duefo de Vende tu cosa, {Guieres aprender
el page de tu | r : una propiedad sin rapide y sin de los expertos
REFYRMA proxima casa? | asa? comprarila plicaci i biliarios?

~

REFYRMA

No es solo encontrar una casa

Pusdes sar dusde de Vande to oo
W propeedod s ropido y ke
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iPor que elegir LaHaus?

iPor qué elegir LaHaus?




Compartir en redes soclales estos contenidos nos da la
oportunidad de mostrar validacion social a la
comunidad que nos sigue.

No hay que agradecer necesariamente la cobertura al
medio de comunicacion, sino resaltarlo como un exito
de la empresa en cada copy.

Evitar decir frases como:
“Agradecemos a Milenio la entrevista que nos
hicieron...”

m La Haus

En la Haus nos sentimos muy orgullosos de un
nuevo logro.

Les compartimos este contenido sobre que
jAbrimos puerta a criptomonedas!

i{Abren puerta a criptomonedas! La Haus vende
'depa’ en Riviera Maya por 5.78 bitcoins
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@ lahausmex

< EL ECONOMISTA
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LLa Haus anuncia lanzamiento
de simulador hipotecario para
comprar casa

© Qv W

2,100 Me gusta

lahausmex Estamos muy contentos de poder
compartirles esta novedad iLa haus anuncia
lanzamiento de simulador hipotecario para comprar
casa!
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JOKR Latam

-
Momiji y +<<%
Agradecemos a EHUBS la confianza por esta nueva alianza. "
Felices de anunciar que SEGMAIL es nuestro nuevo aliado en Logistica.
sssw EL FINANCIERO
Soonomia , Mercados y Negocios en alianza con Bloomberg
W =
eHubs y JOKR se unen para M P A R I E N
NEGOCIOS 17 22 i
revolucionar logistica de ultima milla : . -
En Segmail encontramos un aliado en logistica:
Para lograr hacer |a ultima milla, fue necesario enfrentarse a un reto Momiji

logistico muy particular.

No hay mnada mas poderoso que mostrar
historias que otros quieran reproducir.

Nuestros aliados estrategicos validan 1las
buenas operaciones de la empresa, por 1o que
recomendamos que ellos compartan estos
contenidos para llegar a su comunidad vy
posteriormente compartirlo nosotros desde el
il Like ® Comment 4 Share perfil del cliente.
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i) @ 2,109 90 comentarios 1,090 veces compartido




I. HIPERVINCULOS

Acompanar el envio de mail al interior y exterior con la
publicacion de esa semana, de esta forma posicionamos
al CEO en un ambito de conocimiento, compartimes su
vision e interés en el eéxito de la compania y creamos
corrientes de opiniones favorables.

Humberto
Herrera CED

Blackwell (

blackwellstratery.com

BLACKWELL EN LA PRENSA

£ ELFINANCIERO
“Si 80 por ciento de las ventas vienen por recomendacién, hay un problema de
ventas: Blackwell Strategy”- El Financiero

“El social proof es un driver directo de ventas: Humberto Herrera"-
MITSloan

2 EL ECONOMISTA

“Blackwell Strategy incrementa la credibilidad de las empresas para elevar sus
ventas”- El Economista







